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Anvand FAFA for att stalla ratt fraga.

Uppmarksam

lyssning Lyssna uppmarksamt pa din partner.

Inviandningar Ga till botten med invdndningarna.

Behovsanalys

. Faststall forst behovet innan l6sningen presenteras.
forst

CEIIMERIEIOGILG I I Sammanfatta behoven som identifieras vid slutet av
av behoven motet.
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