
Definer behov, accept fra forhandleren, påvis, at dit 
tilbud opfylder behovet, accept fra forhandleren.
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Ett övertygande förslag skapar en fördel för handlaren.Övertygande
förslag

Handlarens fördel Tänk på handlarens fördel, inte slutanvändarens.

Argumentations-
cykel

Argumentationscykeln omfattar handlarens behov, 
beviset och fördelen.
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